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POSIZIONE FINANZIARIANETTA
Alla fine del primo semestre del 2022,
Antares Vision ha una Pfn negativa
per 54,3 milioni (- 19,5 milioni a fine

35-40 milion
2021). Il peggioramento fa storcereil

Antares Vision Group:
la sfida e spingere i ricavi

naso. La societa rigetta il disappun-
to. ll trend, & l'indicazione, & contin-
gente. Si tratta dell'effetto dellin-
cremento del Net working capital in
scia, soprattutto, al voluto rialzo

dell'inventory. La situazione tutta-
via, dice 'azienda, va normalizzan-
dosi, tanto che il rosso della Pfn -
anche grazie ai flussi di cassa- afine
anno é previsto di 35-40 milioni.
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da software e servizi

Hi tech. La societa investe circa ’8% del fatturato annuo nella ricerca. Focus
in Nord America sull'integrazione delle attivita. L'inflazione pesa sui margini

di Vittorio Carlini

a una parte accelerare,
pure rimanendo essen-
zialeI’equipment,iricavi
da servizi e dati intelli-
genti (smart data). Dal-
Paltra integrare le attivita in Nord
America. 1l tutto continuandoaspin-
gerelaricercaesviluppo.Sonotrale
prioritadi Antares Vision Groupaso-
stegno del business.

Gia, il business. Per meglio com-
prendere le strategie del’azienda, di
cuilaLetteraalrisparmiatoreha senti-
toivertici, € utile ricordarne 'oggetto
sociale. Ilgruppo, conriferimentoalle
soluzioni tecnologiche, definisce tre
aree, Laprimaél'Ispezione(ispection).
Quisonoricompresiisistemiele mac-
chine per il controllo della qualita dei
prodotti (ad esempio gli spettrometri
Iaser). Laseconda, invece, érappresen-
ta dal Tracciamento (Track & Trace).
Valeadire:lesoluzioniperlatracciabi-
lita deiprodottinella filieraproduttiva
(dalle materie primeallaproduzione fi-
noalladistribuzione).Infinec’élaterza
area: gli Smart data. Appannaggio di
questo segmento, che di fatto si basa
sulle informazioni raccolte nell’Ins-
pection e nel Track & Trace, sono ie
piattaforme software che permettono,
tralealtre cose, di migliorare efficienza
e produttiviti delleimprese.

Ricercae sviluppo

Ebbeneuna priorita, perl’appunto, &
I'innovazione tecnologica. Gli investi-
menti capitalizzati in Ricerca e svi-
luppo valgono, in media I'anno, il
4-5% deiricavi. A questi, pero,devono
aggiungersigliesborsispesatia conto

economico. Di conseguenza gli sforzi
sul fronte in oggetto (senza peraltro
dimenticare gli stessiinvestimentiin
start up tecnologiche), arrivano in-
tornoall’8% del girod’affari. La som-
ma érilevante: macome viene impie-
gata? Ifront aperti sonodiversi. Cosi,
nel Lifesciences (farmaceutico, bio-
medicale e ospedali), puo ricordarsiil
cosiddetto Medication management
placement. Sitratta di un progettoche
hala finalita di tracciare, e rendere pilt
efficiente, il flusso dei farmaci negli
ospedali, dalla farmacia centrale al
paziente. Una piattaforma hi tech il
cuilancio sul mercato & previsto nel
2023.Nonsolo. Inun’ otticapit futu-
ribile, Antares Vision portaavantila

ricercariguardo alletecnologielegate
allaproduzionedifarmacibasatisul-
I'Rna. Questi, in generale, rientrano
nell’'ambitodellacosiddetta persona-
lizzazione delle cure. Cioé: la creazio-
ne di medicine finalizzate al tratta-
mentodellamalattiasullabasedelio
specifico profilodiogniindividuo.In
un simile contesto & chiaro che, oltre
alle soluzioniperlispezione, sonoes-
senziali quelle sulla tracciabilita del
farmaco per, ad esempio, assicurarsi
chequestoraggiungail paziente cuié
indirizzato. Fin qua il Life science:
quali, invece, gi sforzinel Fast moving
consumer goods (ad esempio, ali-
mentare e cosmesi)? Qui, trale altre
cose, nonvanno dimenticatele solu-
zioniin grado di individuare I’even-
tuale presenza di residui plasticiin un
prodotto. Una tecnologia, attesa sul
mercato nel prossimo esercizio, la

quale contribuisce a perseguire uno
degli obiettivi della Ricerca e svilup-
po: integrare I'offerta aziendale.

Ilmondo dell'intangibile

Quell’offerta che in senso lato, e ri-
spetto modellodibusiness, & rappre-
sentata dalla seguente divisione dei
ricavi nel primo semestre del2022:1
Serviziincidono per il 20,5% € i Dati
Intelligenti/Software as a Service
(SaaS)peril 23,5%. LEquipment, dal
canto suo, pesa per il 56,1% del giro
d’affari. In generale, rispetto allo
stesso periododel 2021, saltano fuori
due dinamiche. La primaélaccelera-
tadel mondodeidatiintelligenti che,
al 30/6/2021, incidevasuiricavi con-
solidati solamente per 10,9%. La se-
condaéladiminuzionedel peso del-
PEquipment (71,3% a fine giugno del-

loscorso anno). Quest’ultimo anda-
mento, in realta, nonha un valore se-
gnaleticorilevante. Si tratta, infatti,
soprattutto dell’effetto del ritardo,
legato alla carenza di componenti
eletronici, di alcune commesse. Cio
che, invece, rileva e il balzo degli
smart data.Iltrend segnala, pure ri-
manendo essenziale FEquipment,
I'evoluzione del modellodibusiness
di Antares Vision Group. La societa
spinge sempre di pil1, anche perlalo-
ro pilt facile scalabilita, verso gliasset
intangibili. In altre parole: da una
parte,I’azienda puntaadincremen-
tareil giro d’affarilegato alle piatta-
forme e ai software che consentono
di sfruttare i dati e le informazioni
generatidalInspectione Track & Tra-
ce; edall’altra, in scia allo stesso par-
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comacchine installato, vuole spinge-
reilbusinessdeiserviziad essolega-
to(dall’assistenzatecnicaallamanu-
tenzione fino all’aggiornamento dei
software). A fronte di cio non stupisce
che, nelmedioperiodoealnetto della
volonta di crescere in valoreassoluto
in tuttiisettori,la societa prevedache
Tincidenza sul fatturato consolidato
diSmartdata/SaaSe Servicespossa
arrivare a valere piti del 50%.

Componenti elettroniche

Sennonchéil risparmiatore esprime
unapreoccupazione: soprattuttoin
scia ai colli di bottiglia sulle filiere
globali di approvvigionamento, sié¢
creata sul mercato la carenza di
componentielettroniche, Unacon-
dizione la quale impatta negativa-
mente il business delle imprese,
compresa Antares Vision. La societa,
pure consapevole del problema,
professa fiducia. In primis, viene
sottolineato, laddove possibilele so-
luzionisonostate re-ingegnerizzate
(oc’estatoillorore-design) in modo
dautilizzare componenti, sempre di
elevata qualita, ma pit facilidarepe-
rire. Inoltre, ¢ 'indicazione, € stata
attuata una politica di diversifica-
zione dei fornitori, riducendo il ri-
schio. Ancora: & stato aumentato il
magazzino. Una condizione, dice
sempre Antares Vision Group, che
consente di coprire la produzione
del 2022 e parte di quella del 2023.
Infine, vienericordato, la stessa evo-
luzione verso un modelio di busi-
ness maggiormente basato sugliin-
tangibles riduce il problema della

componentistica elettronica. A
fronte di un simile scenario, ’azien-
da,alnettodieventi eccezionalinon

auspicabili, conclude di essere in
grado di gestire la situazione.

L'indice dei prezzi

Manon ésolounaquestione dishor-
tagedellacomponentisticahitech.ll
risparmiatore volge lo sguardo alla
dinamica inflazionistica, sia quella
energetica che quellalegata a spese
generali e costodellavoro. Unanda-
mento che pesa sulla redditivita del
gruppo. Antares Vision, sul tema in
oggetto,invitaad un’analisiarticola-
ta. Dapprima la societa ricorda che,
nonostante il difficile contesto, ha
continuato ad investire proficua-
mente sulla crescita. Provanesial’in-
crementodeiricavidel 13%nel primo
semestre dell’anno (+10% senza
M&A). Inoltre il gruppo sottolinea
che, daunlato,imaggiori costisono
statiin partetraslati sullistinofinale;
eche,dall’altro,sonoin essere tratta-
tive per definire nuovi accordi con i
clienti indicizzati alle dinamiche in-
flazionistice. Infine, rammenta sem-
pre Antares Vision Group, ¢éunim-
portante focus sul’aumentodelle ef-
ficienze operative. Unambito dovegli
spazi per lariduzione dei costi sono
rilevanti. Cio detto, pero, puo ulte-
riormente obiettarsi che nel primo
semestre 'Ebitda € calato. Vero, dice
ilgruppoil quale tuttavia ribatte che
si tratta di un trend contingente. E
Teffetto, viene spiegato, anche e so-
prattutto delloslittamentodialcune
consegnele quali, pero, sono recupe-
rate nella seconda meta dell’anno.
Tanto chelaguidancedi223-230mi-
lioni diricaviafineanno & conferma-
ta. Nonsolo. Le misure messe inatto,
dice AntaresVision, inizierannoada-
reiloro frutti nellaseconda meta del-
I'anno. Questo, seppure non consen-

tira di compensare completamente
tutte le variabiliavverse, permette al
gruppo di ribadire, per fine 2022, 1a
stima dell’Ebitda tra 45 e 50 milioni.

Il Nord America

Dal conto economicoall’articolazione
geografica. Qui, trale altre cose, 1a so-
cietaéimpegnatanellagestione, e mes-
sa a fattore comune, delle attivita in
Nord America. Il gruppo, inquel mer-
cato, ha sei societa controllate. La vo-
lontaé,purerimanendoinessereledi-
verserealta, diintegrare maggiormen-
te i business. Cosi, ad esempio, verra
istituto un direttore finanziario per
l'areaeverraconcretizzatol'accentra-
mento(inloco)delcontrollodigestio-
ne. Inoltrel'obiettivo-darealizzarsinel
prossimo esercizio - & dare risalto al-
T'unicomarchioAntares Visiongroup,
lasciandoibrand esistenti comedistin-
tivi solo delle differenti tecnologie. 11
progetto,abenvedere, siinseriscenella
pittampiastrategia dellasocieta. Valea
dire: proporre sempredipitiun’offerta
integrataa360°che spazidalle soluzio-
ni per Ispezione e Tracciamento alla
piattaformadigestione deidatifinoai
servizi24 ore su 24, sette giornisu sette.

FOCUS

Piazza Affari ed Exit strategy
Di recente sono apparsi rumors
su un possibile delisting.
L'aziendaribadisce che &
costantemente contattatain
merito a potenziali opportunita
dibusiness, incluse potenziali
operazioni straordinarie.
Tuttavia ad oggi, dice semprela
societa, non & stata presa
alcuna decisione in merito ad
alcuna operazione.
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Il gruppo Antares Vision in numeri

SEMESTRI A CONFRONTO

Dati in milioni
I SEM 2021 ISEM 2022

250 50 100 -25 0 50 100
Ricavi delle vendite I 75,5 I 854
Valore della produzione E 98 I ©0,2
Primo margine I 59,9 EN 686
Adjusted (Ebitda) = 14,5 | 3,62
Adjusted (Ebit) = 11,4 | -13
Risultato netto | —2,7 I -1,8
Risultato netto Adj | 7.9 1 -2,5
RICAVI E GEOGRAFIE

Datiin % al 30/6/22 e 30/6/2021

TOTALE ENTARES VISION GROUP

b | SEM. 2021

7955

min di euro

® EUROPA @ AMERICHE @ ITALIA

35 258 22,0
ASIA AFRICAEMEDIO ORIENTE
9,6 7,6

| SEM. 2022

85,4

min di euro

® EUROPA @ AMERICHE @ ITALIA

34,5 38,7 14,0
ASIA  © AFRICAEMEDIO ORIENTE
7,9 5,0
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RICAVI E TECNOLOGIE
Incidenza in % delle diverse tecnologie sui ricavi al 30/6/22 e 30/6/21
TOTALE ANTARES VISION GROUP

| SEM. 2021 I SEM, 2022

75,5 85,4

min di euro min di euro

@ ISPEZIONE @ SMARTDATA @ T&T @ ISPEZIONE @ SMARTDATA @ T&T
54,7 4,2 41,1 45,9 10,4 43,7

RICAVI PER MODELLO DI BUSINESS
Dati in min; incidenza in % dei vari modelli di business sui ricavi
al 30/6/2022 e 30/6/2021
B EQUIPMENT M LIFE CIRELE SERVICES B SMS/S/MAHT DATA
B8 BUSINESS RICORRENTE

oy

0
TOTALE ANTARES GROUP
854

20,1 (23,5%)
17,5 (205%)

47,9 (56,1%)

| SEM. 2021 | SEM. 2022
Le acquisizioni generale 'azienda guarda a
Antares Vision Group, di possibili target che permettano:
recente, ha realizzato varie o dicompletare il portafoglio
operazioni straordinarie. Il prodotti oppure dientrarein
gruppo indicadivolere nuovi mercati (sia geografici che
proseguire sul fronte dell’M&A. di settore). Inoltre Antares
La societa si pone guale Vision Group guarda con una
aggregatore. L'azienzarealizza certa attenzione a dossier
le operazioni se, e quando, si nell'ambito del business della
presenta un'occasione. In gestione dei dati.
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